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Mit Kreditgebern gekonnt verhandeln

Unternehmer erleben Banken und
Sparkassen hitufig noch als Kredit-
Gewihrer — und nicht als ihre
Finanzierungspartner. Das ist kei-
ne gute Ausgangssituation fiir Kre-
ditverhandlungen in Zeiten einer
vorsichtigen  Kreditvergabepolitik
(Basel 111 und erhiihte Anforde-
rungen der Aufsichisbehtrden).
Das neue Praxishandbuch  Mit
Kreditgebern auf Augenhihe ver-
handeln” aus dem NWB-Verlag
unterstiitzt Unternehmer und ihre
Berater dabei, die eigene Verhand-
lungsposition  realistisch  einzu

schitzen und konsequent zu ver-
bessern.

Die Themen reichen von Finanzie-
rung sichern und Liquiditdt steu

ern iiber Rating verbessern bis zur
Gestaltung der eigenen Banken

kommunikation. Jeder Abschnitt
im Buch endet mit einem ,Fazit"
in Form klarer Handlungsempfeh-
lungen. Damit Unternehmer und
Berater diese auch entwickeln und
umselzen, gibt es zu jedem Kapitel
ein strukturiertes | Begleitblatt”
fiir die eigenen Notizen, Zu vielen
Aufgaben enthilt das Buch aufer-
dem |, Arbeitshlitter”, um direkt in
die Verbesserung des eigenen
Bankverhaltens einsteigen zu kin

nen. Der Praxisleitfaden mit vielen
Querverweisen ermdglicht auch
ein stichwortartiges Lesen. Zum
Einstieg gibt es dariiber hinaus ei-
nen ,,Selbst-Check™, um die eigene
Ausgangslage realistisch einschéit-
zen zu konnen, Weitere Informa-
tionen einschlieflich der ausfiihr-
lichen Gliederung unter www.kre-
ditverhandlungen.de.

Der Autor kennt beide Seiten des
Verhandlungstisches. Aus 20 Jah-
ren Bankgeschiift, davon zuletzt
neun Jahre als Vorstand der Volks-
bank Neuss eG, weiff Carl-Dietrich
Sander, wie Banker denken und
handeln, Seit 1998 ist er als Trai-
ner, Berater und Fachautor fiir
Unternehmer und seine Berater-
kollegen aktiv. Daher weiff er um
die Themen auf Seite der Kredit-
nehmer. Beide Sichiweisen bringt
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In dem Praxishandbuch erhal-
ten Handwerker Hintergrund-
Informationen und Praxistipps.

er in seinem Praxisleitfaden zu
sammen.,Mit Kreditgebern auf
Augenhohe verhandeln® von Carl
Dietrich Sander ist im Januar 2012
erschienen, 368 Seiten, 34,80 Eu-
ro, ISBN 978-3-482-63691-2.
www.cd-sander.de

Kulmbacher Woche 2012

Vom 24, bis 25. April 2012 veran
staltet das Max Rubner-Institut die
47. Kulmbacher Woche, Tagungs-
ort ist die Dr-Stammberger-Halle
in Kulmbach. In ihren Fachvortrii-
gen stellen die Wissenschaftler in
diesem Jahr die Ergebnisse ihrer
Forschungen zu den Schwerpunkt-
themen  Fleischreifung und Ver-

packung”, ..chemische Sicherheit
bei Fleisch und Eiern*, , Nachhal-
tigeit und Fleischqualitit” sowie
mikrobiologische Sicherheit von
gekithltem Fleisch” vor. Weitere
Informationen zur Veranstallung
sowie zur Anmeldung werden
rechizeitig im Internet verdffent-
licht. www.mrl.bund.de

2. Frankischer Bratwurstgipfel

Der 2. Frankische Bratwurstgipfel
findet am Sonntag, den 20. Mai
2012, von 11:00 Uhr bis 18:00 Uhr
in Pegnitz statt. Herzstiick der Ver
anstaltung ist ein Bratwurstwetthe-
werb, bei dem jede teilnehmende
Metzgerei zwei Bratwurstspezia-
litditen ins Renmen schickt: eine
Kreativbratwurst und eine klassi-
sche Bratwurst.

Teilnehmen kiinnen je vier Metz-
gereien aus Mittel-, Ober und
Unterfranken, Jeder Innungsbe-
trieb kann sich ab sofort bis zum

12. Mirz 2012 um die Teilnahme
bewerben. Die Auslosung erfolgt
am 26, Mirz 2012,
In diesem Jahr wird wihrend der
Veranstaltung  auch eine Brat-
wrstharoness gekdirt. Auch fiir ei-
ne Teilnahme an diesem Wetthe-
werh kiinenn sich die [nnungsbe-
triche bewerben. Organisatoren des
Bratwurstgipfels sind die Stadt
Pegnitz, die Genussregion Ober-
franken sowie die [rinkischen
Handwerkskammern.
www.hwk-oberfranken.de
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