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Buch-Tipp

Chancen durch Kreditmediation

Erinnern Sie sich noch an Hans-Joachim Metternich? Ende
2009 beschloss die Bundesregierung seine Ernennung zum
JKreditmediator* fiir Deutschland, worauf der langjahrige
Forderbanker auch ,Creditreform® ein Interview gab. Seit
dem haben sich am Markt eine Reihe von unterschiedlichen
privatwirtschaftlichen Angeboten etabliert — alle mit dem
Ziel, Briicken des Verstehens zwischen Unternehmern und
Bankern zu bauen, Missverstindnisse in der Kommunika-
tion zu Uberwinden und Lésungsansitze fir ein zielfiih-
rendes Miteinander in Finanzierungsthemen zu entwickeln.
Kreditmediation soll mit dazu beitragen, die Versorgung des
Mittelstandes mit Krediten zu verbessern. Kreditmediato-
ren verstehen sich als unabhingige Mittler zwischen der
Finanz- und Realwirtschaft. Die richtige Finanzkommunika-
tion jedoch ist elementarer Bestandteil einer erfolgreichen
Unternehmensfithrung. Denn gute Finanzkommunikation
fordert das Wachstumspotenzial eines Unternehmens und
die damit verbundenen Beschaftigungseffekte. Aufrund 450
Seiten erklirt dieses Buch den Nutzen, die Funktionen und
Anwendungsbereiche der Kreditmediation verstindlich und
doch detailliert.

Armbruster/Everling/Langen: Finanzkommunikation —
Chancen durch Kreditmediation. Bank-Verlag Medien,
79,00 Euro
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Mit Kreditgebern auf Augenhohe

Das Buch von Carl-Dietrich Sander lebt von seinen Erfah-
rungen: 20 Jzhre Bank und 13 Jahre Trainer und Berater fiir
Mittelstindler. Umfassend werden die Themen Finanzie-
rung, Liquiditit, Rating, Bankenkom-
munikation behandelt. Verstandlich
wird die Sichtweise der Kreditgeber
vermittelt. So wissen Unternehmer
und Berater ,wie Banker ticken“ —
und kénnen sich wesentlich besser
auf Kreditgespriche vorbereiten. Der i

Anspruch ,Praxisleitfaden® wird ernst Mit Kreditgebern auf
genommen: Schaubilder, Beispiele
und Tipps aus der Praxis machen das
Buch zu einer interessanten Lektiire.
Jeder Abschnitt endet mit einer Hand-
lungsaufforderung. Denn auf das
Tun kommt es an — so das Credo des
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Augenhohe verhandeln

Autors. Dafiir liefert ,,Unternehmer- ;
Berater* Sander klare Grundlagen, etwa zu den Themen
Kreditunterlagen und Sicherheiten. Wichtig aus Sicht des
Autors mit Blick auf Basel I1l: die eigene ,Bankenland-
schaft" gezielt und bewusst zu gestalten. Wir meinen: ein
umfassendes, praktisches, empfehlenswertes Buch. Wei-
tere Informationen unter www.kreditverhandlungen.de
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