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Finanzkommunikation

Bank ins oot holen

Was kénnen Unternehmer tun,
um eine starke Verhandlungs-
position gegentiber ihren Kre-
ditgebern aufzubauen? Das ist
die zentrale Frage, die das Buch
.Mit Kreditgebern auf Augen-
hohe verhandeln® von Unter-
nehmensberater Carl-Dietrich
Sander praxisgerecht und gut
verstindlich beantwortet.

Der Autor stellt die Arbeits-
weise und Entscheidungsfin-
dung in Banken vor und ge-
wahrt Einblicke in interne Ab-
liufe des Kreditvergabeprozes-
ses. Auf diese Weise kénnen
Handwerksunternchmer die
Banken verstehen und auf Au-
genhohe mit ihnen verhandeln.
Das hilft, die gewlinschten Kre-
dite zu bekommen, Kreditange-
bote zu vergleichen und Kondi-
tionen zu verhandeln.
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Tipp: handwerk magazin ver-
lost online zehn Exemplare des
Praxisleitfadens ,Mit Kredit-
gebern auf Augenhohe verhan-
deln®. Teilnehmen konnen Sie

¢ jetzt unter www.handwerk-

magazin/06_2012. coh

Auf Augenhodhe
verhandeln: wie
Handwerker am
besten vorgehen.
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