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Seminare

¢ Azubiauftaktveranstaltung 2012

Die Holzland-Akademie hat flr die im
Spitsommer angesetzte Azubiauftaktver-
anstaltung 45  Anmeldungen neuer
Auszubildender der HolzLand-Partner vor-
liegen. Damit waren alle drei Kurse & fiinf
Schulungstagen ausgebucht.

e Deutschlandweite Seminarreihe zum
Workshop ,Lager & Fahrer: Kunden-
arientiertes Verhalten”

Die Holzland-Akademie plant im 4.
Quartal 2012 und im 1. Quartal 2013 in
verschiedenen Regionen in Deutschland
zum o. g. Seminar eine Workshop-Reihe.

Fiir Kurzentschlossene —

Die nédchsten Akademie-Seminare:

e |iquiditdt und Finanzierung dauerhaft
sichern
Termine IV. Quartal 2012 auf Anfrage
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® Datenschutz - Fluch oder Segen?
28. September 2012 (Wiirzburg)

® HolzLand-Betriebswirt
10. - 12. Oktober 2012 (Wiesbaden)

e Fihren dhne Vorgesetztenfunktion
12, - 13, Oktober 2012 (Hannover)

¢ Grundlagen Holz
15. =18. Oktober 2012 (Kassel)

e Wirksame Fihrung im Holzhandel
22. - 23. Oktober 2012 (Workshop-Reihe)
& 21, - 22, Januar 2013 (Disseldorf)

= Mehr Rechtssicherheit im Handel
25. Oktober 2012 (Wiirzburg)
(Kompaktseminar)

Anmeldungen und Fragen: Holzland-
Zentrale unter 0211 [ 5421 54-55 bei Britta
Hengesbach!
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Im Zusammenhang mit dem kommenden Seminar zum
Thema Ligquiditat und Finanzierung dauernaft sichern®,
machten wir an dieser Stelle auf das Buch des
Akademiedozenten Carl-Dietrich Sander, Mit Kredit-
gebern suf Augenhohe verhandeln”, hinweisen. Details
zum Buch sowie Rezensionen: www kreditverhandlun-
gen.de
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