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Der Kontakt

Zu den Themen meines Buches biete ich Vortrage,
Seminare und Beratung.
Bei Interesse sprechen Sie mich gerne an.

Sander UnternehmerBerater
Erftstr. 78

41460 Neuss

Tel 02131 - 660413

Fax 02131 - 660426

Mobil 0177 - 7515161

Mail  info@cd-sander.de

Internet:
www.cd-sander.de

XING:
www.xing.com/profile/CarlDietrich_Sander

Newsletter:
www.newsletter.cd-sander.de

( Mitglied im Verband

www.kmu-berater.de

CARL-DIETRICH SANDER @

UnternehmerBerater
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e Finanzierung sichern

e Liquiditat steuern

e Rating verbessern

e Bankenkommunikation gestalten




Carl-Dietrich Sander

Die Entscheidungswege und -kriterien von Banken
kenne ich aus Uber 20 Jahren eigener Bankerfah-
rung, davon zuletzt neun Jahre als Vorstandsmitglied
einer Volksbank.

Seit 1998 unterstiitze ich auf dieser Basis die
Inhaberinnen und Inhaber kleiner und mittel-
stéandischer Unternehmen in der kaufmannischen
Unternehmensfuhrung mit den Schwerpunkten
Finanzierung / Liquiditat / Rating / Banken-
kommunikation und Steuerung des Unternehmens
mit den eigenen Zahlen.

Zusatzlich bin ich in diesen Themenbereichen als
Referent, Moderator und Fachautor aktiv.
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Gesprachsanlasse mit Kreditgebern
und Kommunikationsstrategie

. Ihre Gesprachspartner und der betriebliche
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. Kreditkonditionen erfolgreich verhandeln

Kreditverhandlungen mit Selbstbewusstsein
und Gespdr fihren

Besondere Formen des Kreditgesprachs

Der Kredit ist gegeben — und wird Uberwacht

Ihre Finanziererlandschaft — nlichtern analysiert

und zukunftsfahig gestaltet

Exkurs: AGB und Kreditvertrage —
das sollten Sie beachten
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